Вопросы к экзамену

Примерные вопросы для подготовки к промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины.

1. Понятие закупочной деятельности, ее значимость и увязка с процессами торговли.
2. Предметы закупочной деятельности и номенклатура закупаемых ресурсов
3. Взаимодействие службы закупок со службой маркетинга, конструкторским, исследовательским и технологическим подразделениями предприятия по разработке ассортиментной программы закупок. 
4. Обновление ассортимента закупаемых материальных ресурсов. 
5. Сущность ценовой политики в закупочной деятельности и особенности ее осуществления. 
6. Изучение скидок, предлагаемых поставщиками, и наценок посреднических организаций. 
7. Прогнозирование цен и использование результатов прогноза в политике закупок.
8. Изучение каналов приобретения материальных ресурсов.
9. Коммуникативная политика покупателя и ее особенности.
10. Общая характеристика служб МТС предприятий.
11. Внешние и внутренние факторы, определяющие формы организации МТО, состав и структура МТС.
12. Внутренняя специализация служб МТС. Взаимосвязь служб МТС с другими подразделениями предприятия.
13. Основные направления потребления материальных ресурсов на предприятии. Характеристика методов определения потребности и критерии их выбора.	
14. Оптимизация потребления материальных ресурсов.
15. Сущность производственных запасов, их функции и классификация.
16. Факторы, влияющие на величину запасов.
17. Нормы производственных запасов. Методика нормирования текущего производственного запаса, страхового запаса, подготовительного запаса.
18. 	Оптимизация производственных запасов. Контроль и регулирование запасов.
19. Значение и содержание плана закупок материальных ресурсов.
20. Определение общего объема закупки материальных ресурсов на плановый период.
21. Определение источников информации о состоянии рынка закупок. Изучение предложения материальных ресурсов на рынке.
22. Изучение возможностей поставщиков и разработка стратегии закупок материальных ресурсов. Анализ и оценка существующих отношений с поставщиками.
23. Обоснование и выбор формы поставок материальных ресурсов.
24. Формирование портфеля предложений поставщиков. Индивидуальные стратегии работы с отдельными поставщиками.
25. Критерии и методы выбора поставщиков материальных ресурсов.
26. Организация и методика проведения деловых переговоров с потенциальными поставщиками.
27. Коммерческая работа при заключении договоров с поставщиками. Особенности заключения международных контрактов на поставку материальных ресурсов.
28. Содержание и значение оперативной работы по осуществлению закупок материальных ресурсов. Оперативно-календарное планирование закупок материальных ресурсов.
29. Организация завоза материальных ресурсов на предприятие.
30. Организация приемки материальных ресурсов по количеству и качеству.
31. Задачи и функции оптовых организаций в области закупок товаров.
32. Типы оптовых организаций и их классификация. Организационная структура оптовой организации.
33. Содержание работы по планированию и организации закупок в оптовых организациях. Критерии и методы выбора поставщиков.
34. Изучение спроса на услуги оптовой организации по поставкам товаров. Выявление источников закупки и заключение договоров с поставщиками товаров в оптовой организации.
35. Планирование потребности в товарных ресурсах и организация закупок и завоза товаров.
36. Содержание процесса управления товарными запасами в оптовой организации.
37. Виды и функции товарных запасов в оптовой организации.
38. Методики нормирования товарных запасов в оптовой организации.
39. Методы контроля и регулирования товарных запасов в оптовой организации.
40. Показатели эффективности закупочной деятельности. Влияние закупочной деятельности на решение производственных и маркетинговых задач.
41. Влияние закупочной деятельности на себестоимость продукции.
42. Влияние закупочной деятельности на эффективность использования основных и оборотных средств.
43. Цели и задачи анализа издержек закупочной деятельности. Анализ общей суммы затрат на закупку.
44. Анализ показателей структуры и уровня издержек снабжения.
45. Основные понятия и принципы контрактной системы размещения заказов для государственных и муниципальных нужд 
46. Информационное и правовое обеспечение государственных и муниципальных закупок 
47. Способы осуществления государственных и муниципальных закупок 
48. Планирование и обоснование государственных и муниципальных закупок
49. Экспертиза закупок в соответствии с 44-ФЗ и 223-ФЗ.
50. Наблюдение и контроль в сфере закупок
51. Мониторинг в сфере закупок
52. Аудит в сфере закупок
53. Контроль в сфере закупок
54. Отличие риск-менеджмент от риск-инжиниринга.
55. Алгоритм работы с рисковыми событиями в управлении закупками и снабжением.
56. Риск-аппетит и стратегия риск-менеджмента.
57. Идентификация рисков.
58. Описание и картирование рисков
59. Как управлять рисками.
60. COSO ERM Framework и система внутреннего аудита.
61. Информационные технологии, системы электронного обмена данными и концепции закупок (EDI, SRM и другие).
62. Электронные площадки и электронные инструменты для производства (сорсинг, тендер, аукцион, каталог, бизнес-разведка и другие).
63. Программное обеспечение для информационной поддержки закупок.
64. Модули и функции, которые необходимо предусмотреть и внедрить в корпоративной информационной системе предприятия для эффективной автоматизации закупочных операций и управления закупками.
65. Закупки в системе виртуального предприятия
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